ECLA SPOHNCRL

INNOWACYINA . RGPS
ﬂ GOSPODARKA PARP @ POTWON) FEGIOHALEGO m

Elk, dn. 15.10.2013 r.

DOMSET Marcin Brochacki
ul. Wojska Polskiego 43 lok. 3,
19-300 Etk

Nip 848-172-84-22

ZAPYTANIE OFERTOWE

Firma DOMSET Marcin Brochacki zwraca si¢ z prosbg o przestanie oferty cenowej na

wykonanie i wdrozenie systemu B2B. Zakres prac obejmuje nastgpujace elementy:
e Analiza przedwdrozeniowa;
e Zakup dedykowanej platformy B2B do automatycznej wymiany danych z partnerami;
e  Wykonanie modutu pobierania ofert;
e  Wykonanie modutu przekazywania informacji odnosnie aktywnosci uczestnikow przestrzeni
roboczych;
e  Wykonanie modutu usuwania ofert;
e Wykonanie modutu wycen nieruchomosci;
e Wykonanie modutu do automatycznych rozliczen migdzy partnerami;
e  Wykonanie modutu aktualizowania ofert;
e  Wykonanie modutu wyswietlania ofert;
e Pelne szkolenie z zakresu zasad dziatania oraz obshugi systemu B2B;

e  Wdrozenie gotowego systemu B2B;

Powyzsze elementy beda tworzone w oparciu o specyfikacj¢ dostarczong w zalgczniku nrl.
Oferte prosze kierowa¢ do dnia 31.10.2013r. na adres:

DOMSET Marcin Brochacki

ul. Wojska Polskiego 43 lok. 3, 19-300 Etk

Firma Adres i1 kontakt Cena netto Podpis i pieczatka

Z powazaniem

Brochacki Marcin
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Zatacznik nr 1

Specyfikacja

Etap I (01.11.13 - 31.01.14.)

W ramach I etapu konieczne jest dokonanie petnej diagnozy proceséw zachodzacych
miedzy wspotpracujacymi przedsiebiorstwami i mozliwosci wdrozenia poszczegdlnych
rozwigzan informatycznych, powodujacych usprawnienie tych proceséw w ramach

analizy przedwdrozeniowej.
1.Analiza przedwdrozeniowa

Opracowanie projektu funkcjonalnego systemu B2B, obejmujace specyfikacje
poszczegodlnych proceséw, ktére beda docelowo objete dziataniem systemu B2B, oraz ich
przeniesienie na ptaszczyzne systemoéw informatycznych Wnioskodawcy i partneréw.
Analiza przeprowadzona zostanie w poszczegdélnych obszarach odpowiadajacych

modutom wdrazanego systemu.

2.Zakup dedykowanej platformy B2B do automatycznej wymiany danych z

partnerami

Niniejsza platforma bedzie fundamentem systemu B2B - wymiany informacji pomiedzy
partnerami a biurem nieruchomosci oraz bedzie podstawa, na ktérej instalowane bedg
moduly rozszerzajace oprogramowanie. Platforma pozwoli na pofaczenie i wspdtprace
poszczegodlnych modutdéw w trakcie ich instalacji.

Powyzsza platforma stanowi element, na ktérym instalowane bedgq moduty rozszerzajace
oprogramowanie. Stanowi podstawe do integracji systemow Partnerdw z systemem
Whnioskodawcy. Baze, na jakiej opierata sie bedzie platforma systemu stanowi¢ bedq
zmigrowane dane z aktualnie uzywanego systemu. Przed uruchomieniem nowo
wdrozonego systemu niezbedne bedzie aktualnie uzywanego systemu do zarzadzania

ogloszeniami.
Etap II (01.02.14 - 30.04.14)

Etap ten bedzie obejmowat prace zwigzane z budowaniem i wdrazaniem kluczowych

modutéw systemu.
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1.Modut pobierania ofert

Za pomoca tego modutu bedq pobierane automatycznie takie dane jak:

Rodzaj nieruchomosci,

Powierzchnia,

Cena catkowita oraz cena m2 nieruchomosci,

Pietro,

Liczba pokoi,

e Przeznaczenie,

Rodzaj zabudowy,

Zdjecia,

Data oddania do uzytku,
¢ Opis nieruchomosci,

e Rok budowy.

2.Modut przekazywania informacji odnos$nie aktywnosci uczestnikow

przestrzeni roboczych

Modut ten bedzie zbierat dane na temat wszystkich zmian realizowanych w systemie,
informujac o dziataniach partnerdow, korzystajacych z platformy B2B. Funkcjonalnosc
dziatania stanowi¢ bedzie analogie do strumieni danych wyswietlanych w portalach
spotecznosciowych (Facebook, Google plus, LinkedIn). Modut bedzie monitorowat
wszelkie aktywnosci wykonywane przez system i informowat automatycznie o
wykonywanych zmianach (np. wystawiono FV elektroniczng, rozliczajaca prowizje,
zmieniono ceny nieruchomosci na ostatnim pietrze domu znajdujacego sie w ofercie
dewelopera itp.) Wystapi tu réwniez integracja z pocztg e-mail - wybrany pracownik po
stronie partnera dostanie informacje mailowa o zaistniatej sytuacji poprzez niniejszy

modut.

3.Modut usuwania ofert

Modut odpowiedzialny za usuwanie nieaktywnych ofert. Usuwanie bedzie odbywac sie bez
jakiekolwiek udziatu oséb trzecich. W momencie, kiedy partner wycofa dane ogtoszenie,

to ogtoszenie zostanie automatycznie usuniete z platformy B2B.

4.Modut wycen nieruchomosci
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Modut umozliwiajgcy automatyzacje przesylu danych na temat wycen poszczegdlnych
nieruchomosci wykorzystujac posiadane w bazie dane na temat poszczegdlnych

nieruchomosci.
5.Modut do automatycznych rozliczen miedzy partnerami

Za pomocg tego modutu odbywac sie bedzie automatyczne rozliczanie ptatnosci na
podstawie informacji o sprzedazy nieruchomosci, a takze fakturowanie wraz z wysytkg

faktur pro-forma i faktur na poczte email zamiast tradycyjnej metody wystawiania faktur.
6.Modut aktualizowania ofert

Modut odpowiedzialny za aktualizowanie wczes$niej pobranych ofert. Aktualizowanie
bedzie odbywac sie bez jakiekolwiek udziatu osdéb trzecich w czasie rzeczywistym.

Zadaniem tego modutu jest aktualizacja wszystkich ofert w czasie rzeczywistym. W
momencie, kiedy partner dokona zmiany w ogfoszeniu, zmiana ta bedzie widoczna takze
w platformie B2B. Aktualizowane bedg wszystkie dane, ktére zostang pobrane za pomocg

modutu pobierania ofert.
7.Modut wyswietlania ofert

Bedzie to modut dostepny tylko i wytacznie dla Zleceniodawcy - bedzie on zawierat
aktualng liste nieruchomosci oferowanych przez wspotpracujacych partneréw tj.
deweloperow i biur nieruchomosci.

Bedzie to panel administracyjny - panel, w ktérym beda prezentowane wszystkie
aktualne dane, pobrane i zaktualizowane za pomocg innych modutéw. Kazdy z
wspotpracujacych partneréow bedzie posiadat swdéj unikalny login, z pomocg ktérego
bedzie sie logowat. W przypadku Zleceniodawcy w panelu tym bedg prezentowane oferty
wszystkich partneréw z mozliwosciag dowolnego segregowania ofert oraz wyswietlania
ofert od poszczegdlnych partneréw. W przypadku panelu partnera, bedg tam

prezentowane ogtoszenia Zleceniodawcy.
Etap III (01.01.2014 r. - 31.03.2014r.)

Wdrozenie systemu B2B oraz szkolenie w zakresie obstugi systemu

1.Wdrozenie systemu B2B
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Petne wdrozenie i uruchomienie kompletnego systemu B2B w srodowisku produkcyjnym.
Zadanie to zakonczy sie uruchomieniem systemu B2B na serwerze docelowym
przygotowanym przez zewnetrzng firme i zgtoszeniem gotowosci do rozpoczecia pracy
przez system. Ustuga ta ma na celu przygotowanie do eksploatacji systemu, ma pomoc w
odpowiednim zorganizowaniu procesu wymiany danych oraz zadba¢ o prawidtowe
uruchomienie catego procesu, ma tez poméc w zaplanowaniu optymalnego wykorzystania

przygotowanych rozwigzan
2.Pelne szkolenie z zakresu zasad dziatania oraz obstugi oprogramowania B2B

Organizacja szkolenia dla Zleceniodawcy oraz pracownikow firmy, umozliwiajacego
sprawne i efektywne korzystanie z systemu B2B. W ramach szkolenia zostanie
przeprowadzone: szkolenie z zakresu obstugi nowo powstatego systemu oraz z

zarzadzania oraz administracji i rozwigzywania problemoéw nowo powstatego systemu.

Dodatkowe informacje:

Wykorzystane zostang serwery oparte na procesorach Intel Xeon. Serwery zostang

zainstalowane i skonfigurowane przez zewnetrzng firme.

Moduty wchodzace w skitad systemu B2B zostang opracowane z wykorzystaniem
zintegrowanych $rodowisk programistycznych, co pozwala znacznie ograniczy¢ czas
pisania kodu i nawet kilkakrotnie skréci¢ czas dostarczania aplikacji dzieki wykorzystaniu

bogatej biblioteki komponentéw oraz dwustronnej edycji.

Specjalna, uniwersalna budowa systemu umozliwi wspotprace nie tylko z partnerami, ale
takze z kazdym deweloperem oraz biurem nieruchomosci w Polsce lub zagranicg, bez
wiekszych zmian czy przerdbek systemu. Zostanie to zagwarantowane dzieki wdrozeniu
elektronicznej wymiany danych w formacie XML, ktéry jest obecnie jednym z

najpowszechniejszych standardow wymiany danych.
Rozwigzania technologiczne:
o Komunikacja miedzy partnerami a takze dostep do serwerdéw bedzie sie odbywac

za pomocg tuneldw VPS szyfrujacych transmisje danych. Wszystkie pozostate

srodki wymiany danych (takie jakie e-mail, serwer SVN trzymajacy kod zrédiowy
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projektu) beda wymagac korzystania z certyfikatu SSL, dzieki czemu przesytane

dane bedg bezpieczne.

o podstawowg baze danych PostgreSQL wspiera¢ bedzie nierelacyjna baza MongoDB
(NoSQL), zapewniajac wysokg wydajnosc i mozliwos¢ skalowania aplikacji na

wiele serwerow.

o aplikacja bedzie oparta na nowoczesnym i ciggle zdobywajacym popularnosé

framework'u Django, opartym na jezyku programowania Python

o Wszystkie kluczowe elementy systemu beda podpiete pod system kopii
bezpieczenstwa (backup) zainstalowanej na oddzielnym serwerze. Dostep do
serwerdow bedzie mozliwy jedynie przy uzyciu specjalnych kluczy publicznych

i bezpiecznego protokotu SSH.

Funkcjonowanie modutow oparte bedzie na zaawansowanej technologii informatycznej
CRUD.

System bedzie umozliwiat wykonanie operacji tzw. CRUD (ang. Create Read Update
Delete - Utwdrz Usun Uaktualnij Usun) na ofertach danego klienta. Wybrany klient nie
ma mozliwosci dostepu do ofert innych klientéw. Dane otrzymywane od klienta zostang
gruntownie przefiltrowane i poddane walidacji w celu wyeliminowana wszelkich

umyslnych oraz przypadkowych niezgodnosci danych.

Kazda dodana oferta otrzyma indywidualny identyfikator ktéry zostanie zwrdcony jako
wynik poprawnej operacji dodania oferty. Identyfikator ten wykorzystywany jest jako

parametr wejsciowy operacji edycji, usuniecia i wyswietlenia oferty.

W procesie rozliczania prowizji nastgpi automatyzacja procesu rozliczenn. Dany partner
poprzez system bedzie otrzymywat informacje o wystawionej fakturze. Bedzie to faktura
elektroniczna, przesytana przez elektroniczng wymiane danych w standardzie XML.
Proces rozliczen bedzie realizowany przez dedykowany modut rozliczen, ktéry bedzie
wykorzystywat dane na temat nieruchomosci, ktdra byta przedmiotem obrotu lub ustugi

wyceny nieruchomosci
W ramach platformy B2B dostepne bedg 2 rézne wersje panelu:

e dla wnioskodawcy, z dostepem logowanym.
W panelu tym dostepne beda wszystkie oferty partnerow: deweloperow, biur
nieruchomosci oraz rzeczoznawcoéw, z mozliwoscig wyszukiwania, filtrowania, np.

wg rodzaju oferty, oferty konkretnego partnera, powierzchni, ceny itp. W tym
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panelu beda dostepne wszystkie oferty biur partneréw, z ktérymi wnioskodawca
wspotpracuje. Za pomocg tego panelu wyszukiwane bedg oferty, a nastepnie
prezentowane klientom.

o dla wspodtpracujacego partnera.

Kazdy z partnerdw uzyska login i hasto dostepowe. W tym panelu prezentowane
beda oferty Wnioskodawcy. Na podstawie zawartosci panelu partner (zwilaszcza
biuro nieruchomosci) bedzie modgt prezentowacé oferte Wnioskodawcy dla swoich

klientow.

Wszystkie hasta bedq zakodowane, tak aby uniemozliwi¢ odczyt hasta.
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Zatacznik nr 2

OFERTA W ODPOWIEDZI NA ZAPYTANIE

Dziatajac w imieniu .......ccoocvvevveeinnnnnn. sktadam oferte na wykonanie i wdrozenie

systemu B2B zgodnie z dotaczona specyfikacjq.

Ip. Element kwota netto | kwota brutto

1 Analiza przedwdrozeniowa

Zakup dedykowanej platformy B2B

2 do automatycznej wymiany danych z
partnerami
3 Wykonanie modutu pobierania ofert

Wykonanie modutu przekazywania
4 informacji  odno$nie  aktywnos$ci

uczestnikoOw przestrzeni roboczych

5 Wykonanie modutu usuwania ofert

Wykonanie modutu wycen
° nieruchomosci

Wykonanie modutu do
7 automatycznych rozliczen miedzy

partnerami

Wykonanie modutu aktualizowania
° ofert

Wykonanie modutu wySwietlania
° ofert

Pelne szkolenie z zakresu =zasad
10 dziatania oraz obstugi systemu B2B
11 Wdrozenie gotowego systemu B2B

tacznie :
Dnia .o .

Z powazaniem



